
本报讯 （通讯员 张若男 文/图）7 月
20 日晚，岚皋县岚皋广场灯火通明、人声
鼎沸。 随着一声清脆的哨响，该县 “一镇
一专场 ”活动正式拉开帷幕 。 作为岚皋
县 “村 BA”系列活动的首个承办乡镇，
佐龙镇精心打造的 “专场周 ”以 “货卖堆
山”为口号，为当地群众奉上了一场集体
育竞技、文化展演、特产展销于一体的夏
日盛宴。

“这次活动我们就是要让老百姓天天
有看头、有玩头、有赚头。 ”佐龙镇相关负
责人介绍。 专场期间，岚皋广场每晚都上

演不同的精彩画面：周一的“艺绘岚韵”活
动中，来自陕师大的艺术生们用画笔勾勒
出佐龙的灵山秀水；周二的“非遗推广日”
上，神仙豆腐的清香弥漫全场，手工编织
的竹篓与晓道竹马的欢快锣鼓相得益彰；
周三的 “佐龙大集 ”上 ，腊肉 、蜂蜜 、干竹
笋、文化衫等产品琳琅满目，吸引了众多
采购的市民。

“电商之夜”将活动推向高潮 。 在八
大主题直播间里 ，本土网红 “山货哥 ”
正卖力地推介着佐龙特产 ： “咱们的富
硒茶叶，每一片都采自海拔 500 米以上的

茶园……”场外，数十个展销摊位前人头
攒动，不少农户欣喜地表示 ： “今天带来
的货都快卖空了 ！ ”据统计，仅“电商之
夜” 当天， 线上线下销售额就突破 30 万
元。

“加油！ 加油！ ”周日的“巅峰争霸”划
拳大赛现场，喝彩声此起彼伏 。 参赛选手
们摩拳擦掌 ，围观群众跃跃欲试 ，将佐
龙人的豪爽性格展现得淋漓尽致。 “这
样的活动太有意思了，既热闹又能推广我
们的酒文化。 ”现场一位参赛者兴奋地说。

佐龙镇党委书记毕双平表示：“我们

希望通过‘村 BA’平台，让文化‘活起来’、
产品‘走出去’、群众‘乐起来’。 ”目前，佐
龙镇已通过活动签约 3 个农产品供销协
议。 为进一步将“村 BA”的流量转化为
经济增量 ， 佐龙镇与台湾安道生命科
技 有 限 公 司 签 订 了 茶 旅 融 合 示 范 项
目 ，充分彰显了 “体育搭台 、经济唱戏”
的乘数效应。 “‘一镇一专场’不仅是一场
活动，更是我们展示特色、促进消费、凝聚
人心的平台。 接下来，我们将继续深挖本
土资源，让这样的活动成为助推乡村振兴
的‘新引擎’。 ”毕双平说。
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烈日炎炎， 白河县仓上镇灯塔村的产
业发展同样“热”度不减。 在陕西仓上沃丰
渔业有限公司的陆基圆桶养鱼基地， 一排
排直径 16 米的巨型圆桶整齐排列，水流激
荡起朵朵银花， 成群的鱼儿在清澈的水中
自在游弋， 勾勒出一幅生动的生态产业画
卷。

陆基圆桶养殖凭借占地少、周期短、产
量高、省人工、环保等优势，正成为水产养
殖的“新宠”。 灯塔村依托境内绵延 20 余公
里、清澈丰沛的龙潭河水，以及“绿色灯塔”
得天独厚的优良生态， 为发展陆基养鱼提
供了绝佳条件。

“这是今年新建的水产区， 目前占地
18 亩，已投放首批鲈鱼苗 10 万尾。 ”灯塔
村党支部书记秦苗新介绍道，“计划后期扩
大到 30 亩，养殖量翻番，目标是实现年产
值 200 万元。 ”面对前期购买设备、鱼苗、饲
料等较大投入，项目创新采用“村集体+创
业能人”合资共建模式，集合资金、技术、场
地优势，通过村企联建实现风险共担、利益
共享。

灯塔村的产业布局远不止于此， 呈现
多点开花之势。 生猪养殖规模化，绿康、绿
佳两家企业年存栏生猪近 8000 头，年出栏
超 5000 头，占全村总量八成以上。 他们积
极发展“养殖+种植”循环农业模式，提升综
合效益； 返乡创业能人秦立新，2015 年起
步于种植大棚蔬菜，2017 年转型创办 “绿
康”生猪养殖企业。 凭借实干与钻研，绿康
已成为仓上乃至白河知名的养殖品牌 ，
2024 年交易流水突破 1300 万元。

产业兴旺为村民带来了实实在在的收益。 2023 年，灯塔村
各类企业发放村民务工工资超过 110 万元。 目前，该村已培育 3
家市级园区、8 个镇级园区和家庭农场， 为灯塔及周边石关、槐
坪、天宝等村 60 多户村民提供了稳定的就业岗位。

“灯塔村生态禀赋优越，是避暑休闲佳地。”村干部分享了未
来发展蓝图，“我们计划以陆基养鱼为特色亮点，延伸产业链条，
发展‘鱼庄’农家乐和民宿，大力开发生态旅游，让绿水青山真正
转化为金山银山！ ”近年来，灯塔村在护航传统农业企业稳健发
展的同时， 积极争取帮扶资金， 持续培育富有活力的新市场主
体，为乡村振兴注入持久动能。
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7 月 20 日傍晚，岚皋广场灯光璀璨、人
声鼎沸，随着一声清脆的哨响，第三届陕西
“村 BA”体旅促商贸活动正式拉开帷幕。 与
赛场激情同步的，还有安康特色农副产品展
销区的热闹景象：富硒茶的清香、腊肉的醇
厚、 山珍的鲜美在空气中交织，“老供销 放
心买”的红色招牌下，游客们争相选购的身
影，构成了一幅“体育+商贸”赋能乡村振兴
的生动画卷。

安康市供销社创新打造 “赛事引流、展
销增效”模式，以“老供销放心买，村 BA 淘
安康”为主题，联动 10 县（市、区）供销社及
百余家优质企业，将特色农产品展销与体育
赛事深度融合。 从早晨 6 点开始，供销社工
作人员便在展区忙碌，富硒产品专区的检测
报告整齐陈列，物流保障车穿梭配送，服务
台的“线上预订+线下提货”指引清晰明了。
“这些贴了‘安康供销，健康三老’标签的产
品，检测严格，我们买得踏实！ ”来自西安的
游客李女士手持刚购得的富硒大米，对展位
上的“人工核检+随机抽检”双保险机制赞

不绝口。
此次展销活动以“每周一主题、县（市、

区）轮展+总决赛联动”为特色，分三阶段精
彩呈现。启动周（7 月 20 日-26 日）集中展示
全市优质农副产品，直播带货、现场试吃等
活动日均吸引客流超万人次；轮展周（7 月
27 日-10 月 4 日） 将上演 “一县一特色”盛
宴，汉阴的稻米、镇坪的腊肉、紫阳的富硒茶
等地域瑰宝将轮番登场； 总决赛联动周（10
月 5 日-7 日）更有“安康好物大集合”，参赛
球员化身“带货主播”，让赛场热度转化为消
费动能。

“我们不仅要让农产品‘走出去’，更要
让‘老供销’品牌‘立起来’。 ”安康市供销社
负责人表示， 活动期间推出的 “消费满赠”
“限时秒杀”等福利，以及 3 辆物流专车保障
的即时供应，既提升了游客体验，更拓宽了
农产品销路。 据统计，开幕首日展销额突破
30 万元，其中富硒水、魔芋冰激凌等爆款产
品销量同比增长 40%。

市供销社创新打造“赛事引流、展销增效”模式
通讯员 阮波 文/图

佐龙镇将“村 BA”流量转化为经济增量

七月的阳光洒满汉滨区大河镇蜂糖李园，雨
后的空气弥漫着果实特有的清甜。 青翠欲滴的蜂
糖李堆积成山，游客提筐寻觅心仪果实，主播们架
起手机现场直播，一旁的冷链车整装待发，准备将
这份“山里的甜蜜”送往全国。 这片 300 余亩的蜂
糖李基地， 已成为撬动麻柳村乡村振兴的 “金钥
匙”。

麻柳村光照充足，昼夜温差大，为果实糖分积

累创造了绝佳条件。近年来，当地坚持“生态优先、
绿色发展”，通过有机肥替代化肥、生物防治替代
农药等措施，构建起全链条绿色生产体系。 “今年
李子糖分更高，果径也比往年增长约 10%。 ”园区
负责人陈孝德介绍，预计今年产量超 2 万斤，产值
可达 30 万元。

产业兴旺离不开组织创新。 依托“党支部+合
作社+基地+农户”模式，村民既能获得土地流转

租金，又能在合作社务工增收。 “如今在家门口就
能赚钱，还能照顾家人。 ”正在分拣李子的村民陈
治海笑着说。 截至目前， 合作社已发放劳务报酬
40.8 万元，带动 12 户脱贫户稳定增收。

品质是根基，品牌是保障。 自 2020 年成功注
册“金仓秦岭”商标后，当地持续优化产业布局，
1400 亩产业园区科学规划了试验、育苗、主产等
功能区。 统一的标准和包装进一步提升了产品附
加值。 “接下来我们将持续扩大种植规模，拓展
线上销售渠道，并探索深加工产品开发。 ”麻柳
村党支部书记对产业前景信心满满。

夕阳西下，果园归于宁静，但“甜蜜效应”仍
在持续发酵。 从传统种植迈向全产业链发展，麻
柳村的“甜蜜经济”正是大河镇特色产业蓬勃发
展的生动缩影。 蜂糖李、稻田鱼、盆栽魔芋……
在“一村一品”的发展模式下，这些立足本土的
特色产业正为乡村振兴注入不竭动力。
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山货受热捧

竹编工坊

惠民文艺演出

游客体验采摘乐趣
成熟的蜂唐李

灯塔村陆基养殖基地


