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农历“二月二、龙抬头”当天，汉滨区
关庙镇汪垭村正式更名为龙王泉村。 文
化深邃的龙王山下，有了龙王泉村、龙王
泉水， 可谓实至名归， 这也算是 “女神
节”，沈凡收到的最好礼物。 历经二十年
的风吹雨打， 她从父亲沈代青的手里接
过家业 ，将涉农 “三变 ”演进为工业 “三
变”，亮点凸显，成效斐然，自身也成长为
安康龙王泉富硒矿泉水有限公司新 “掌
门人”。

青莲，恪守一个品质

沈凡侃侃而谈龙王泉的过往， 眼里
充满了对赤手空拳创业的父亲满心的钦
佩。

二十世纪 90 年代初，汉滨区关庙镇
沈家岭的沈代青成了安康做纯净水的第
一人。 世代务农的他，为了改变面朝黄土
背朝天的命运，转行建筑业，什么苦都能
吃，累了歇歇脚，渴了喝喝水，饿了啃啃
干粮，一分钱掰成两半花。 有一次，自带
的白开水没了，酷暑难耐，只好奢侈的去
买水，他惊讶地发现外地的一瓶水，卖得
竟然比油还贵。 他琢磨着干体力活不如
做买卖，何不开个店，既可省点气力，又
可照顾一家老小。 于是，将起早贪黑辛苦
赚来的第一桶金倒入商海， 做起了批零
兼营生意。

营销中， 沈代青留意起以前没有当

一回事的水来 ，
市 场 上 花 里 胡
哨 各 种 各 样 的
水 ， 琳琅满目 ，
暇不应接 ，尝尝
口感 ，说实在的
都差不多 ，他感
到 稀 而 奇 之 兼
纳 闷———甘 甜
的安康水 ，难道
就不值钱？

他 感 到 了
蹊 跷 也 看 见 了
商机 ，倾其家当
30 万元，在家门
口 办 起 了 纯 净
水加工厂 ，做起
“水买卖”。

安 康 水 源
充沛 ，是南水北

调工程重要的水源涵养地。 在水源地贩
水， 众人投来诧异的目光，“这人是不是
脑子里进水了？ ”沈代青听了嗤之一笑，
没有退缩和含糊，他选择做桶装水，因为
桶装水相对瓶装水价格低廉， 家庭和办
公消费容易接受。 刚投产， 生意异常火
爆，迅速建立了 100 多个配送服务站，桶
装水走进千家万户， 他给纯净水起个出
之淤泥而不染的儒雅名字———“青莲”。

一桶纯净水 8 元，1 吨自来水 2 元，
以量论价，悬殊较大，似乎利润丰厚，惹
来“眼红”的几家本土企业跟风，疯狂抢
夺这块诱人“蛋糕”。 桶装水市场容纳不
下这么多的企业，互相攻讦有之，相互砸
价有之，不择手段有之，更有甚者干脆直
接灌自来水，以次充好，以假乱真，把桶
装水的售价降到成本价以下。

无序恶性竞争，让“青莲”受不了，它
是严苛生产出来，有品质，有成本，价格
巍然动不了。 不明“真相”的消费者蒙在
鼓里，“不买账”，导致企业陷入举步维艰
的困境。

跌跌撞撞好几年， 沈代青在潜心钻
研“水学问”的同时，悟出一个道理：只有
知识才能改变 “命运”，他把未来寄托于
女儿沈凡的培养教育上。

找泉，为了一个梦想

经过一段时间的磨炼， 沈凡从父亲

沈代青手里接过来公司的生产经营管理
大权。

走马上任的第一件事就是思考如
何运用创新链延伸产业链 ，适应 “物竞
天择”的市场法则。为此，在桶装水的基
础上 ，沈凡创新采用先进技术 ，重新设
计商标和包装 ， 推出 386ml 系列瓶装
水 ，推出用富硒水做富硒饭 、用富硒水
煲富硒汤、 用富硒水饮富硒茶的理念，
将销售半径由方圆数十公里，拓展至数
千公里 ，扩大了 N 倍 ，不仅进商超 、入
会场，还摆上了寻常百姓家的餐桌。

“富硒矿泉水就是营养水”———变认
知， 是沈凡大刀阔斧推行创新的重要举
措之一。怎样才能做好“硒”文章？退位不
退休的沈代青， 独自一人走向秦巴深处
的山沟卯峦，探寻每一眼山泉，掬捧每一
处溪水， 把全境宛如星辰的优质水源喝
了个遍。 “父亲找硒泉，吃了不少苦”沈凡
心疼而又欣慰地说：“也尝到了甜头”。

一次偶然， 龙王山下的龙王沟修路
劈开了一个窟窿， 恰巧被路过的沈代青
撞见，他如获至宝地发现了涓流的涌泉。
经权威机构多次检测， 得出的结论是这
里水源的微量元素非常稳定， 硒含量约
为 0.04mg/L，锶含量约为 0.4mg/L，并且
高偏硅酸、低钠、含锌，达到了国家优质
矿泉水的标准。

创新，迎来华丽蜕变

硒被誉为“生命的火种”“抗癌之王”
“心脏的守护神”，龙王泉公司取得了“一
种用于食品添加的高含硒水的浓缩方
法”的发明专利，以平衡补硒的方式，解
决了富硒食品中硒含量难以精准控制的
难题，填补了国内空白。

有一个西安客户， 喝了多年的龙王
泉水，发现自身的免疫力增强了。 他悄悄
跑到龙王山实地探访， 被名不虚传的硒
泉折服，联系老板，预付了 10 万元的供
水订金。 客人把喝硒水的好处晒在朋友
圈， 口口相传， 来自五湖四海的 “求硒
者”，带来了雪片般的订单 ，龙王泉通过
微信这一小小窗口， 走进了北上广深和
江浙等发达地区。

沈凡致力于把安康富硒水推向全
国的同时 ， 更致力于乡亲们的共同富
裕。几年来，龙王泉公司以农村“三变改
革 ”为抓手 ，夯实 “万企帮万村 ”结对工

作，流转村集体承包地 200 余亩，增加
就业岗位 100 多个 ， 吸纳 30 余人长年
务工。 同时注重发展生态特色经济，将
浓缩高硒水应用到粮食、果蔬种植等方
面， 还免费为村民提供富硒养殖种苗 ，
免费培训指导 、免费跟踪检测 ，让农民
富硒鸡肉 、富硒鸡蛋有了认证 ，成为增
收的主渠道。

土地有租金，务工有收入，盈利还分
红，丢下锄头进车间，穿上制服当工人的
村民，家门口就业，村里头致富，好日子
就像芝麻开花节节高。 在汪垭村更名为
龙王泉村的村民大会上，几乎全票通过。

“生产环节赚的是分分钱，批发环节
赚的是毛毛钱 ， 零售环节赚的是块块
钱。 ”沈凡诙谐地比喻道。 在注重经济效
益的同时，更注重社会效益。 龙王泉公司
斥资拓宽了村里 1000 米路基， 为 10 名
贫困大学生圆梦，支持新社区工厂建设，
在疫情防控中， 她的团队深入各隔离点
和防控区，慰问一线干部群众，在抗洪救
灾中，也慷慨解囊，献出爱心。

发展为要，项目为王。 这是市委、市
政府提出“追赶超越、绿色崛起”发展总
纲的切入点和落脚点， 龙王泉的提质增
效诠释了这一科学论断。 她暗下决心：赢
得市场，唯有创新。 以“不让一滴不合格
的饮品出厂” 的宗旨和 100-1=0 的质量
标准，在技术水平、装备水平等方面一直
保持全国行业领先地位， 是安康第一家
自检硒含量的企业， 第一家获取食品级
包装容器生产许可的企业。 先后取得国
家发明专利 1 项，实用新型专利 3 项，计
算机软件著作权 5 项， 外观专利设计 3
项。

一分汗水一分收获。 龙王泉公司先
后被授予陕西省中小企业成长工程重点
企业、陕西省质量信用 Ａ 级企业、消费者
信得过企业和安康市特色品牌、 科学技
术一等奖等殊荣，2018 年 12 月获得 “陕
西名牌产品”的光荣称号，其知名度、美
誉度与日俱增。

沈凡个人被授予安康市巾帼建功标
兵、 安康市优秀创业青年和汉滨区科技
工作先进个人等荣誉称号。

对于未来的发展， 沈凡更是信心百
倍，“只有民族的、特色的才是最美的。 我
要珍惜、继承、发扬敢为天下先的气魄和
工匠精神，让‘龙王泉’富硒水走出秦巴、
走出西北、走向全世界。 ”

沈凡：

要叫龙王“硒”泉润天下
记者 王拥 通讯员 翁军

周国彬：

把 拐 枣 酒 窖 成 百 姓 福
记者 吴苏 实习生 张晶晶

周国彬从未想过， 自己的后半生会与
酿酒紧密相连， 他时常会在晚霞初落的日
暮时分，望着眼前几百个硕大的酒缸出神，
思绪也在这时候，不知不觉就回到了从前。

生于 1972 年的周国彬，是土生土长的
汉滨区吉河人，在他的老家龙潭村，蜿蜒的
土路， 茂盛的林木， 还有农田里忙碌的乡
亲，构成了他童年的全部记忆。

和当时的大多数同龄人一样， 由于农
村的经济条件有限，加之家里孩子众多，周
国彬十几岁就离开了校园， 开始想方设法
增加家里的经济收入。成年后，靠着自己的
努力和聪明才智，他在广袤的乡村山野间，
逐渐为自己谋得了增收的路子。

进入千禧年后 ， 农村大范围的南下
打工潮为原本闭塞的乡村注入了动力 。
每逢年节 ， 外出务工的人带着鼓囊的腰
包回到家乡 ， 而他们赚到钱后的第一件
事，就是依照南方农村那样 ，为家里盖上
新式的楼房。

周国彬就在时代的变化中， 敏锐察觉
到了商机，通过资金累积和资源碰撞，他开
办了一家砂场，周边的砖混建筑开工时，几
乎都从他的砂场里拉砂，靠着卖砂，他迅速
完成了资本积累， 成了乡亲们眼中的致富
能人。也是在这期间，他被村民推举为原晏
山村的支部书记， 担任一个村庄的 “大家
长”后，周国彬也一直在思索，怎样能够让
村民在面朝黄土背朝天的生活之外增加一
些收入。 2011 年，占着安康离城区较近的
地理优势， 他及时转变产业方向， 关闭砂
场， 开办农家乐， 收购村民自产的农土特
产，带动了部分村民增收。

晏山村与龙潭村合并后， 周国彬还是
支书，这一次，他肩上挑的担子更重了。 在
“十三五”产业脱贫的政策东风吹到这片山
坳时， 山林间那些原本无人问津的拐枣树
为龙潭村带来了新的希望。“我们这里山林
比较多，耕地有限，但是有很多野生的拐枣
树，当时也没有利用起来，后来村上发展产
业，就想着依托原有的野生拐枣，再连片种
植一些，做拐枣深加工。 ”

在政策指引与人力催动下，3000 多亩
拐枣很快成为龙潭村的一道风景， 身为村

支书的周国彬，也流转了 600 余亩，决意带
头把这项产业做出成效。

由于原有的野生拐枣已经开始年年挂
果，秋冬时节便被村民采摘下来，外地的收
购商以很低的价格回收后， 村民收益仍然
很低。 周国彬就萌生了自己开办酿酒厂的
想法。 “目前市面上的拐枣酒，大多都是小
作坊生产的，缺乏标准，也难以形成品牌和
规模， 就想着自己开办一家以拐枣酒为主
打产品的酒厂，既能带动村上的拐枣产业，
同时也让村民有了多方增收的渠道。 ”

从来创业维艰，为了将酒厂办好，周国
彬说服了家中老女老少，于 2017 年专程带
着侄子和弟弟去外地学习酿酒技术， 厂房
也进入了热火朝天的建设阶段。白日里，周
国彬忙着监督施工，夜晚，便趴在电脑前研
究酿酒的资料， 经常一天只睡上三四个小
时，几个月人就瘦了一大圈，白发也悄悄爬
上了他的鬓间。但所幸辛苦终有所获，那年
冬天， 随着堆满院落的拐枣果实经过一系
列制作程序， 最终从出酒渠流出醇香的酒
液时， 周国彬的心也沉浸在一片喜悦的醉
意中。

为了专心致志办好酒厂 ，2018 年 ，周
国彬辞了村上的职务， 把所有精力都放在
产品的打造和酒厂下一步的发展上面，专
心致志围绕酒品的提升精细钻研。 “好酒都
是需要时间沉淀，市面上目前卖的很多酒，
基本上窖藏半年就拿出来销售了， 我们的
古法拐枣酒，则是经过五年的窖藏，才会拿
出来装瓶售卖，所以滋味更纯，香味更足，
这也是我们有信心把拐枣酒做好， 得到大
众认可的底气。 ”五年的等待，让周国彬承
受了来自各方的压力，眼见着投资 1000 多
万元的酒厂迟迟没有变现， 身边的亲朋好
友都劝他。 “干吗非要等这么长时间才肯出
缸呢， 别人都是半年一年， 就你非要等五
年，成本又高，时间又长，早点卖出也能早
点收回点本钱。 ”

尽管来自身边的劝告声从未停止过，
但周国彬还是坚持按照自己的原则酿好
酒，酿能够经得住市场检验的酒。 就这样，
2017 年的 2 万斤拐枣酒，足足等了 5 年，才
迎来了重见天日的那一天。 光阴在岁月的

更替中消磨，周遭的一
切都在改变，酒缸里的
酒液也不例外，甫一开
缸，弥漫在空气中的酒
香就征服了在场的所
有人， 澄澈的酒液，在
透明的酒杯中泛着琥
珀色的光，入口柔和香
醇 ，回味绵长 ，和市场
上的拐枣酒根本不可
相提并论。

就这样，周国彬的
安康静宾酒业有限公
司凭借着 “寿拐 ”系列
的拐枣酒，在当地一炮
走红，之后更是在去年
6 月举办的中国森林食
品交易博览会和 7 月
举办的中国(西安)国际
林业博览会上，一举斩
获金奖。 这些靠实力赢
得的奖项，让周国彬觉
得自己的坚持与努力
没有白费。开缸装瓶后，他又带着家中的兄
弟们积极开拓市场， 目前在 832 平台和安
康扶贫空间均有售，随着产量的提升，超市
和酒品专卖店也会逐步入驻。 他的目标就
是让广大消费者， 都能品尝到正宗拐枣酒
的滋味，让以往不起眼的拐枣酒，也能卖出
大市场。

回顾 5 年的时光，周国彬坦言，自己是
被信念推着在往前走。在他的家族中，没有
人会酿酒，甚至没有人对酒贪杯，但他从小
所接受的，来自父辈的教育，以及自己成长
中所形成的思想观念， 都让他不会轻言放
弃。从一开始想为村民谋一条增收路，到后
面倾尽全力只想把这件事做好、 做成的心
路历程，化作无数个不眠不休的日日夜夜，
对拐枣的钻研，对酿酒技术的深刻研究，让
他和家人都从酿酒的门外汉变成了内行
人。

当地村民也因他的酒厂受益良多，在
群山深处的龙潭村， 原本收购拐枣的客商
也并非每年都来， 村民的积极性自然无法

提高。 自酒厂建立后，村民们在秋冬季节，
只消看一眼厂房房顶冒出的雾气， 闻闻空
气中弥散出的酒香， 心中便已感到踏实安
然， 手上收获拐枣的动作也自然而然地加
快。同样操心着酒厂的，还有吉河镇党委政
府，这是关乎整村老百姓致富兴业的大事，
一瓶瓶拐枣酒从生产车间走向消费者餐桌
的背后， 是当地干群数年来深耕产业发展
所结出的累累硕果。它让老百姓有了盼头，
让吉河有了特色，其间所凝聚的期冀，更决
定着品牌未来的发展。

在周国彬下一步的规划中， 他还要继
续扩建规模， 争取拐枣酒的年产量再翻上
数番。而秦巴大地茂密的山林间，那些经历
严寒霜冻才能熟透的拐枣果实， 也有了实
现价值的新途径。 它们会在周国彬的酒厂
里，以液体的形态，等待时间赋予浓厚香醇
的滋味。带着周国彬付出所有心力的痕迹，
带着村民们对美好生活的期盼， 带着各级
政府的关切寄望，走出大山，用陈酿的酒香
闯出更广阔的市场。


